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WARUM SO BESCHEIDEN?Unser tauml;gliches Leben ist geprauml;gt von Tausenden von Werbeimpulsen.
Gleichzeitig vernehmen wir nicht mehr endende Nachrichten uuml;ber das Wachstum von Internetshops, Filialisten


http://f3db.com/pub/links.php?id=B00TYOXQ18

und auch Baumarktketten. Hinter diesen Meldungen stecken riesige Etats und professionelle Marketingabteilungen.
Und was setzen Handwerker dem entgegen? Meist Zuruuml;ckhaltung und Bescheidenheit. Esist an der Zeit, dass
Handwerker von ihrer Bescheidenheit abruuml;cken und den Verbrauchern klar, deutlich und vor allem wieder mit
dem angebrachten Stolz kommunizieren, was sie und ihre Betriebe ausmacht. Diese Klarheit und
Souverauml;nitauml;t ist auch wichtig in der Kommunikation mit Mitarbeitern und L ehrstellenbewerbern. Das Buch
zeigt Handwerkern den Weg, selbst zu entdecken, was sie als Mensch und Unternehmer einzigartig macht und wie und
wo ihre Kunden und Interessenten dies klar und deutlich erfahren kouml;nnen.Mit dieser neu gewonnenen, erlebbaren
lokalen Identitauml;t gewinnt der Handwerker in groszlig;em Maszlig; an Attraktivitauml;t und Souverauml;nitauml;t.
So erfauml;hrt er mehr Wertschauml;tzung und Anerkennung als Unternehmer und erhouml; ht gleichzeitig die
Chance, seine berechtigten Preise am lokalen Markt erfolgreich durchzusetzen.Der Aufruf des Autors: "Werden Sie
mit lhrer klaren und erlebbaren Identitauml;t MERKwuuml;rdig und gewinnen so auf Dauer die Herzen Ihrer Kunden
und Mitarbeiter. "



